


For forsta gangen nagonsin ar en strategi med en enda
leverantor av globalt innehall inte bara ett méjligt
alternativ for foretag, utan ocksa betydligt battre

an att samarbeta med flera leverantérer.

Framstegen inom Al ar en viktig forklaring till detta, eftersom tekniken
numera kan anvandas for att hantera innehallets hela livscykel. Tack
vare utvecklingen kan foretag lata en leverantor skota allt - fran
skapande till lokalisering av innehall. Forutsatt att leverantdren
har de funktioner som kravs, alltsa.

Lionbridge erbjuder en Al-baserad totallésning som omfattar
hela livscykeln for globalt innehdll och kombinerar skapande och

lokalisering av innehall med sofistikerad automatisering.

» Var banbrytande flersprakiga innehallsplattform, Lionbridge Aurora AI™,

ger nydanande effektivitet med automatisering av arbetsfléden.

»> Lionbridges innovativa Content Remix-app kan generera
effektivt innehall pa fler an 70 sprak i realtid.

Tjansterna kan anvandas for att bade skapa intressant innehall
och smidigt 6versatta det till olika sprak, samtidigt som behovet
av manuell granskning minskar betydligt och foretag far
mojlighet att konsolidera sina resurser.

Ar du nyfiken pa de tio anledningarna att vilja
en strategi med en enda leverantor?
LAS VIDARE.



https://www.lionbridge.com/aurora-ai/
https://www.lionbridge.com/generative-ai/content-remix/
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ANLEDNING NR 1: OKAD EFFEKTIVITET
OCH ENKELHET
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Hantering av flera leverantérer innebar betydande
ineffektivitet och administrativt arbete som
aterkommande avtalsférhandlingar, introduktioner,
betalningar och kvalitetskontroller, vilket tar
vardefull tid och resurser i ansprak.

Ditt foretag kan effektivisera hela processen genom att
inféra en strategi med en enda leverantdr och avancerad
automatisering. Om féretaget samarbetar med en
spraktjanstleverantor som har den senaste tekniken

och tar hand om alla innehallsbehov, kan ni undvika
aterkommande arbete med att hantera flera leverantérer.
Strategin leder till Iagre administrativa kostnader, enklare
projekthantering och mer effektiva arbetsfloden.

ANLEDNING NR 2: MINSKADE
KOSTNADER

Genom att inféra en strategi med en enda leverantér
kan féretag minska sina kostnader pa flera satt

och spara upp till 40 procent nar de optimerar

hela sin innehalls- och lokaliseringsprocess.

* Enav de storsta kostnaderna for en strategi med
flera leverantérer ar I6pande utgifter for att hantera
olika relationer. Varje leverantdrsrelation skapar
kostnader i form av aterkommande administrativa
uppgifter (som vi namnde ovan), som snabbt kan
laggas pa hog och bli en betydande budgetpost.

* Manskliga insatser ar dyra. Genom att minska den
manuella insatsen vid skapande och lokalisering av
innehall med hjalp av AI och samtidigt konsolidera
anvandningen av leverantdrer gar det att uppna
betydligt lagre kostnader.

+ Attdriva ett TMS ar kostsamt. Om ni anvander
Lionbridges Aurora Al-plattform behdvs det inte
langre ndgot dversattningshanteringssystem.
Las mer om detta under anledning 10.

« Nar ni anfértror alla uppdrag till en och samma
leverantor kan ni ocksa fa mangdrabatt.
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ANLEDNING NR 3: KONSEKVENT
INNEHALL PA SAMTLIGA MARKNADER

Samarbeten med flera leverantérer kan leda till
inkonsekvent anvandning av féretagets terminologi,
ton, stil och varumarkesrost, eftersom varje leverantér
kan tolka foretagets sprakliga riktlinjer olika.
Variationerna kan férvirra malgruppen och géra att
varumarkesbudskapet forsvagas, vilket i férlangningen
kan paverka kundernas fértroende och lojalitet.

Foretag kan utforma en enhetlig varumarkesrdst som
tas emot pa samma satt hos en global publik genom
att centralisera skapande av innehall och 6versattning
hos en enda leverantér. Leverantéren kan hantera och
underhalla centraliserade 6versattningsminnen (TM)
och terminologi. Pa sa satt ser man till att allt 6versatt
och lokaliserat innehall féljer samma standarder, vilket
forstarker varumarkets identitet i olika regioner.

Med en strategi for leverantérskonsolidering blir det
aven enklare att infora foretagets sprakliga riktlinjer
med valetablerade parametrar i alltmer automatiserade
arbetsfléden. Ett centraliserat och Al-baserat arbetssatt
mojliggor sprakspecifik anpassning med hjalp av stora
sprakmodeller (LLM) i linje med foretagets 6nskemal
och minskar behovet av manuella insatser. Resultatet
ar en smidig och enhetlig varumarkesupplevelse

for kunder pa alla marknader, vilket starker bade
igenkanning och lojalitet.
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ANLEDNING NR 4: HOGRE KVALITET

Hégre kvalitet ar en viktig fordel med att infora en strategi med en enda leverantoér, eftersom
det vanligtvis leder till mer enhetlig produktion.

Nér flera leverantorer anvands kan kvaliteten variera pa grund av olika processer och standarder.
Genom att konsolidera arbetet till en enda leverantor kan foretag se till allt innehall blir konsekvent,
fran skapande av innehall till lokalisering och kvalitetssakring.

Med en enda leverantdr ar det enklare att definiera och tillampa omfattande kvalitetskontroller.
Leverantoren kan inféra kontinuerliga granskningscykler, anvanda standardiserade 6versattningsminnen
och ordlistor, anpassa arbetsfloden med stora sprakmodeller och anvanda avancerade Al-baserade
kvalitetsverktyg.

Det systematiska arbetssattet minskar risken for fel och avvikelser och ger lokaliserat innehall

pa flera sprak som ar korrekt, kulturellt anpassat for varje marknad och i linje med varumarkets
sprakliga riktlinjer. Samarbete med ett dedikerat team som har kunskap om innehallsmalen,
varumarket och kvalitetskraven leder till kontinuerliga forbattringar pa lang sikt, sa att ni enklare
kan uppna malsattningarna for ert innehall.
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ANLEDNING NR 5: OKAD HASTIGHET
OCH SKALBARHET

Okad hastighet och skalbarhet kan uppnas genom att
anvanda en enda leverantor av spraktjanster for att
utoka och snabba pa projekt med globalt innehall.

En utvald leverantor blir duktigare pa att satta sig in

i foretagets arbetsfloden och verktyg for att underlatta
uppskalning under produktlanseringar och globala
kampanjer. Det nara samarbetet lagger grunden till

smidig integrering och effektiv hantering av 6kade . > & , S,

volymer, fran skapande till lokalisering av innehall,

pa foretagets alla marknader. (\
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Processerna for skapande av innehall och lokalisering
snabbas pa med integrerade teknikuppsattningar,
automatisering och effektiviserade arbetsfloden,
vilket mojliggor en kortare tid till marknaden.

ANLEDNING NR 6: STARKARE SAMARBETEN OCH STRATEGISK SAMORDNING

Om ni valjer en strategi med en enda leverantor kan ni enklare starka era samarbeten och uppna
strategisk samordning. Det kan namligen vara svart att skapa djupa och samarbetsinriktade
relationer med flera spraktjanstleverantérer (LSP) samtidigt.

Ett fragmenterat arbetssatt leder ofta till att strategi och utférande hamnar i otakt, vilket paverkar
den 6vergripande effektiviteten i hela lokaliseringsarbetet. Genom att samla tjansterna hos en enda
samarbetspartner framjas en stadigare och mer strategisk relation som gagnar bada parter.

I ett partnerskap med en enda leverantdr ar det enklare att samarbeta och kommunicera effektivt.
Med ett dedikerat team som hanterar alla aspekter av innehallet far er partner stérre mojligheter

att satta sig in i era affarsmal, varumarkets varderingar och marknadsspecifika krav. Insikterna leder
till mer korrekta och effektiva resultat som ar helti linje med foretagets globala strategi. Partnern
kan kontinuerligt finslipa och anpassa sina tjanster for att tillgodose era féranderliga behov och bidra
till I6pande forbattringar och innovation.

Battre strategisk samordning mellan alla nivaer i féretaget ar ytterligare en fordel med ett nara
samarbete med en enda leverantdr. Leverantoren kan ge vardefulla insikter och rekommendationer
utifran sin stora kunskap om verksamheten och marknaden for 6versattning, lokalisering och skapande
av innehall. Det strategiska stodet kan ligga till grund for beslut om strategier, nya marknader,
Al-anvandning och processoptimering - och hjalpa er att lyckas pa internationella marknader.
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ANLEDNING NR 7: OKAD OVERBLICK
OCH KONTROLL

Det kan vara svart att fa tydlig éverblick 6ver
alla pagaende projekt nar féretaget anvander
flera leverantérer. Bristfallig insyn kan leda

till ineffektivitet, kommunikationsmissar och
svarigheter att folja upp framsteg och resultat.

Genom att inféra en konsolideringsstrategi med

en enda leverantor far ni tillgang till centraliserade
och standardiserade rapporter och analyser, sa att

ni kan 6vervaka och hantera alla sprakrelaterade
aktiviteter fran en och samma plattform. Information
om projektstatus, nyckeltal (KPL:er) och allmanna
resultatmatt sammanstalls och visas i realtid, sa

att ni enklare kan fatta beslut och upptacka och

[6sa eventuella problem.

ANLEDNING NR 8: MER FOKUS PA
KARNVERKSAMHETEN

Genom att infora en strategi med en enda leverantér
for globala innehallsbehov kan foretag tydligare
fokusera pa karnverksamheten och driva bade
tillvaxt och effektivisering.

Hantering av flera leverantorer kan ta fokus fran
foretagets primara affarsmal pa grund av olika
administrativa uppgifter, samordning och
resursfordelning.

Genom att anfortro alla innehallsaktiviteter till en
enda, betrodd partner kan ni effektivisera arbetet och
frigora interna resurser. Pa sa satt kan teamet inrikta
sig pa strategiska initiativ som har direkt inverkan

pa foretagets tillvaxt och marknadsexpansion.

Dessutom kan foretag aterinvestera de som
uppnas genom strategin med en enda leverantor
i andra strategiska omrdden, som innovation och
marknadsforing, och darmed driva pa tillvaxt och
starka foretagets konkurrensférmaga.

Genom att undvika de kostnader som en strategi
med flera leverantérer innebar kan féretag optimera
sina processer for skapande av innehall och
oversattning och dstadkomma mer med samma
budget - vilket i slutandan starker affarsresultaten.



ANLEDNING NR 9: FORBATTRAD
DATASAKERHET OCH EFTERLEVNAD

Genom att vdlja en strategi med en enda leverantér kan
ni enklare 6vervaka efterlevnaden av dataskyddslagar
som GDPR och minska risken fér dataintrang.

Om ni anfortror allt innehall till en enda leverantor

far ni ett enhetligt system som konsekvent tillampar
sakerhetsprotokoll och efterlevnadsatgarder, i stallet
for att behdva hantera flera leverantdérer med olika : ,'
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sakerhetsprocedurer. En strategi med en enda leverantor
ger storre kontroll dver hur era data behandlas och skyddas.

ANLEDNING NR 10: INGET BEHOV AV e mes-s
ETT TIDSKRAVANDE OVERSATTNINGS- R
HANTERINGSSYSTEM (TMS) B [FHH

Nar ni samarbetar med Lionbridge slipper ni anvanda
ett tidskravande 6versattningshanteringssystem (TMS)
for att hantera flera leverantoérer. Ni kan byta ut ert
TMS mot Aurora Al, var flersprakiga och Al-fokuserade
innehallsplattform som hanterar, automatiserar och
optimerar arbetsfloden for enastaende effektivitet. : Kl Lol | .

Och eftersom vi hanterar plattformen at er behover
ni inte langre konfigurera arbetsfléden, hantera
leverantdrsprofiler, uppdatera 6versattningsminnen
(TM), underhalla ordlistor, utvardera nya funktioner,
lagga till sprakspecifika regler och utféra andra
arbetsuppgifter som kravs for att skota ett eget TMS.

Overgangen till Aurora Al innebdr dven att ni slipper
betala arliga licensavgifter for ert TMS och avsatta

interna IT-resurser till att hantera TMS samt medel , \
i budgeten till systemuppgraderingar och underhall.

EXEMPEL PA LEVERANTORSKONSOLIDERING: KUNDBERATTELSE

Ett privat amerikanskt programvaruféretag som erbjuder dataskydd och dataaterstallning har centraliserat sina
spraktjanster genom en leverantorskonsolidering dar Lionbridge utsags till exklusiv sprakpartner.

Genom att konsolidera fler an 30 leverantorer och anvanda Lionbridges teknikplattform kunde féretaget undvika
olika kostnader och arbetsuppgifter, samtidigt som projekten levererades i tid till 99 procent.

"Vara skraddarsydda I6sningar har gett betydande tids- och kostnadsbesparingar och hjalpt dem att fokusera pa
vardeskapande, strategisk tillvaxt. Vi ar stolta 6ver att fa spela en avgérande roll for deras framgangar*.

Becky McFarland, Lionbridge Enterprise Sales Director
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https://www.lionbridge.com/case-study/lionbridge-case-study-localization-vendor-consolidation/
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Varfor ska ni valja ett strategiskt samarbete
med Lionbridge som enda leverantor?

Tack vare vart heltackande tjansteutbud ar Lionbridge den optimala
konsolideringspartnern. Vi kan gora allt och erbjuder mycket mer an bara
leverantdrsstod. Vi blir en strategisk, teknikdriven allierad i alla [agen.

Ni kan anfortro oss alla era innehallsbehov for att skapa och
dversatta mer globalt innehall - snabbare och med samma budget.
Genom att omvandla era affarsprocesser med vara l6sningar lagger

ni grunden till oslagbar effektivitet och snabbare tillvaxt.

Manga av varldens ledande foéretag forlitar sig pa oss och vara lésningar for
flersprakigt innehall, mycket tack vare var banbrytande Al-teknik kombinerad
med Over 25 ars erfarenhet i branschen. Det ar ocksa anledningen till att
allt fler féretag valjer en strategi med en enda leverantor - Lionbridge.
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